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PNL & VENTA & SALES COACHING

Área: Comercial y Marketing
Modalidad: Presencial
Duración: 8 h
Precio: 104.00€

Curso Bonificable
Contactar

Recomendar
Matricularme

OBJETIVOS

El objetivo es aprender a ulilizar el lenguaje de forma correcta y orientado al cierre de la venta desde los conocimiento s adquiridos de
venta y el coaching.
A traves del eneagrama organizacional podran saber qeu piensan y que quieren nuestros clientes ademas de ayudar a crubrir sus
expectativas y aumentar las ventas.

CONTENIDOS

1º VENTAS A TRAS DE LA PROGRAMACIÓN NEURLINGUISTICA
1.- Anclaje para cambios de estado
2.- Posiciones perceptivs. Empatia
3.- Sistemas de representación de sus clientes
2º ENEAGRAMA ORGANIZACIONAL PARA LA VENTA
1.- Ventajas del conocimiento del eneagrama en la gestion comercial
2.- ¿Para que?
3.- ¿Para quién?

https://urbiola.campusdeformacion.com/bonificaciones_ft.php
https://urbiola.campusdeformacion.com/catalogo.php?id=42738#p_solicitud
https://urbiola.campusdeformacion.com/recomendar_curso.php?curso=42738&popup=0&url=/catalogo.php?id=42738#p_ficha_curso
https://urbiola.campusdeformacion.com/solicitud_publica_curso.php?id_curso=42738

