URBIOLRA

TECNICAS DE VENTA

Area: General Curso Bonificable
Modalidad: Presencial Contactar
Duracion: 25 h Recomendar
Precio: 325.00€ Matricularme

OBJETIVOS

Llegar a dominar las técnicas de expresion corporal, oral y escrita mas eficaces para mejorar las habilidades comunicativas y
comerciales. Conocer todo el proceso y acto de venta para poder enfrentarse con éxito a entrevistas y negociaciones. Herramientas
para gestionar el tiempo dedicado a la labor comercial y poder planificar las acciones necesarias para llegar al cierre de la venta.

CONTENIDOS

1. Prospeccién de clientes y preparacion de la venta
- La planificacién de la venta

- El conocimiento del mercado y de los clientes

- La prospeccion y seleccién de clientes

- La preparacién de la visita de ventas

2. Accién de venta

- Esquema de la accién de ventas

- La entrevista de ventas

- La presentacion de ventas

- El argumentario de ventas

- La demostracién y material de apoyo

- Las objeciones

- El cierre de la venta

- El sequimiento de la venta

- La gestién del tiempo

3. La negociacién

- La negociacién

- Los diez principios fundamentales de la negociacién
- El 4rea y los limites de la negociacién

- Fases de la negociacién

5-05-2024 Telf.: 917 715 100 | Mail: info@urbiolaformacion.es 1/1


https://urbiola.campusdeformacion.com/bonificaciones_ft.php
https://urbiola.campusdeformacion.com/catalogo.php?id=70307#p_solicitud
https://urbiola.campusdeformacion.com/recomendar_curso.php?curso=70307&popup=0&url=/catalogo.php?id=70307#p_ficha_curso
https://urbiola.campusdeformacion.com/solicitud_publica_curso.php?id_curso=70307

